亦笙兴旺 · 黄金珠宝管理系统 · C 线 零售单店 分线方案
亦笙兴旺 · 黄金珠宝管理系统 · 四条产品线
C 线 · 零售单店
分 线 方 案
给老板看的系统，不是给店员堆功能的
	项目
	内容

	适用对象
	零售单店 / 夫妻店，2～5 人

	推荐账号
	2～5 个

	年费参考
	1,600 元 ~ 4,000 元 / 年（全额阶梯，账号越多单价越低）

	上线周期
	1～5 天

	文档版本
	V2026.10 · 2026 年 10 月 更新



一家门店、2～5 个人，老板自己盯账，最在意收银快、交班对得平、手机上能看到今天赚没赚。


01  这条线要解决的三个问题
问题 1 · 交班对不平
现金、微信、支付宝、储值、旧料五本账，差几十块说不清是谁的。
问题 2 · 金价跟不上
早上金价涨了，展厅价签还是昨天的，一单少赚几百。
问题 3 · 老板看不见数
一天卖多少、赚多少，要等店员晚上报，报的还不一定是真的。
每月该盯的三张表
	指标
	看什么 / 有什么用

	当日实收
	按支付方式分列，交班即对平，差异指到具体单据。

	今日毛利
	成本快照落单，毛利是算出来的，不是估的。

	库存市值
	按当日金价估算库存值多少钱，打开就有。


02  本线专属能力清单
下列 2 项是本线专属（其它线默认不开），加上四条线共用的底座，构成 C 线的完整能力范围。逐条功能说明见随附《功能清单》Excel，勾选「适用 C」即可。
	业务域
	功能
	业务价值

	金价与计价
	定金锁价
	客户说「等发工资再来」也不怕金价涨

	收银与售后
	储值套餐
	预收款记清楚，不怕扯皮


本线默认重点开启的共用能力
这些功能四线都有，但本线的默认视角与首页看板直接对着它们——上线当天就能用上，不需要额外配置。
	业务域
	功能
	业务价值

	收银与售后
	收银台开单
	一单多种付法也能一次记清

	收银与售后
	退货冲红
	退货不再手工改账，账面不留尾巴

	收银与售后
	换购开单
	以旧换新当场算清差价

	收银与售后
	旧料回收
	旧金有去向，回收不黑洞

	收银与售后
	交班对账
	交班不再靠微信转账截图核对

	会员与 CRM
	会员等级与标签
	高价值客户能被认出来

	会员与 CRM
	会员营销自动化
	该发的消息系统替你发

	报表与看板
	老板日报
	老板 30 秒看懂今天

	库存与仓储
	库存预警
	压货与断货都提前知道

	库存与仓储
	智能补货看板
	补什么、补多少有数可依


03  四条线共用的底座
四条产品线是同一套系统、同一份商品主数据、同一套金价与计价引擎、同一套权限体系，区别只在模块开关与默认视角。全量 130 项功能里，93 项四线共用，所以从一条线升级到另一条线不需要换系统、不需要迁数据。
	业务域
	共用能力（节选）

	商品与主数据
	一物一码商品档案、多材质分库、商品分类与款号

	金价与计价
	当日金价管理、金价自动抓取、历史金价趋势

	收银与售后
	收银台开单、退货冲红、换购开单

	库存与仓储
	商品入库单、商品出库单、商品调拨

	采购与供应链
	供应商档案、采购入库单、采购建议

	生产与车间
	生产订单、工序流转、工序调度看板

	批发与账期
	批发开单、客户价格组、批次成本毛利

	会员与 CRM
	会员档案、会员等级与标签、积分规则 / 流水

	财务与结算
	财务日结、财务月结、银行账户与流水

	报表与看板
	仪表盘、今日运营看板、老板日报

	权限与系统
	角色权限、员工管理、门店与分店仓库

	移动端与 AI
	老板 H5 看账、移动开单 / 扫码、H5 在线商城


四线边界对照
怕买多了或买少了，看这张表：每条线「不包含」的部分，就是另一条线的入口。
	维度
	M 前店后厂
	B 水贝档口
	C 零售单店
	W 连锁多店

	目标客户
	前店后厂微小店，1～3 人起
	水贝 / 龙岗批发档口，1～5 人
	零售单店 / 夫妻店，2～5 人
	2 家店以上、总部与门店有分工

	一句话
	前面卖货、后面做货，两套账一个系统
	每批金价不同，每笔毛利也要算得清
	给老板看的系统，不是给店员堆功能的
	开到第二家店，总部要看得见、管得住、合得起来

	核心能力
	双账套 · 13 道工序 · 金料收发 · 车间三套库存
	批次成本 · 客户价格组 · 应收账龄 · 审批链
	极简收银 · 老板日报 · 旧料回收 · 储值套餐
	岗位分权 · 跨店调拨 · 统采配货 · 门店结算 · 汇总账

	专属模块
	生产订单、工序流转、金料管理、成品组装、镶嵌出库、客户来料
	批发开单、批次成本毛利、客户价格组、应收账龄、账期授信
	定金锁价、储值套餐、极简 H5、扫码盘点
	统采配货、门店结算、价格策略下发、差异签收、门店对比

	不包含
	总部多店管控（走 W 线）
	车间工序、双账套（走 M 线）
	生产车间、批发动销（走 M / B 线）
	车间生产、金料加工（走 M 线）

	推荐账号
	5～12 个
	3～8 个
	2～5 个
	10～30 个

	起步年费
	按账号阶梯核算，详见定价页
	按账号阶梯核算，详见定价页
	按账号阶梯核算，详见定价页
	按账号阶梯核算，详见定价页

	上线周期
	5～15 天（含期初建账）
	3～7 天
	1～5 天
	10～30 天（按门店数）


04  账号与预算
SaaS 采用「全额阶梯」计费：所在档位的单价适用于全部账号，不逐段累加。账号越多单价越低；云托管与本地部署账号不限量，不按账号收费。
	账号区间
	单价
	该档位年费区间

	● 1～5 账号
	800 元 / 账号 / 年
	4,000 元 / 年以内

	6～10 账号
	600 元 / 账号 / 年
	3,600～6,000 元 / 年

	11～20 账号
	500 元 / 账号 / 年
	5,500～10,000 元 / 年

	21～30 账号
	400 元 / 账号 / 年
	8,400～12,000 元 / 年

	31～50 账号
	300 元 / 账号 / 年
	9,300～15,000 元 / 年

	51～100 账号
	260 元 / 账号 / 年
	13,260～26,000 元 / 年

	100 账号以上
	单独洽谈
	—


按推荐账号 2～5 个测算，本线年费参考 1,600 元 ~ 4,000 元；账号数少于 2 个也能开，只是分摊到人头上单价更高。
三种交付方式
	交付方式
	形态
	适合谁

	云端 SaaS
	开箱即用，按账号年付
	绝大多数单店与小微连锁

	云托管
	独立实例，数据独立
	对数据隔离、性能有要求的客户

	本地部署
	部署在客户自有服务器
	数据必须留在内网、或有等保要求的客户


注：以上为官网公开口径，最终报价以双方确认的实施范围与账号数为准；数据迁移、专属报表、定制开发、驻场培训另行计价。
05  上线路径
本线标准周期 1～5 天。小微企业最怕「上线三个月还在补账」，所以建账与试跑单独成阶段，试跑通过、双方确认后才切换正式账。
	阶段
	周期
	主要工作
	交付物

	诊断
	1～2 天
	看店型、岗位、现有单据与账套，确认上哪条线
	选型建议书

	建账
	1～5 天
	商品档案、期初库存、金料、往来余额一次性建账
	期初建账表

	试跑
	2～5 天
	按真实业务跑通开单 → 入库 → 调拨 → 日结 → 报表
	试跑问题清单

	上线
	1～2 天
	账号分权、打印模板、支付方式、日报推送全部就位
	上线确认单

	复盘
	上线后 30 天
	每周看一次关键指标，30 天出一次复盘
	月度经营复盘


上线验收清单
以下逐条跑通再签字，避免「装了没用起来」：
扫码 / 称重开单，现金 + 微信 + 支付宝 + 储值混合支付一次记清
退货冲红按原单退回，款项原路、库存回库
以旧换新旧料折价直接抵扣新货，回收单自动入库
交班对账按支付方式分类对平，可打印交班单
老板日报 H5 推送今日销售、毛利、库存市值
定金锁价可转销售、退定金、作废，全程留痕
06  先看演示，再决定要不要聊
演示环境里先开一单混合支付，再做一次退货冲红，最后打开老板日报 H5。
	项目
	信息

	在线演示
	https://zhubao.zerocod.cn/login/

	业务顾问
	Joy · 张银桥 · 算数科技 · 大湾区负责人

	电话 / 微信
	+86 186 7177 6088（微信同号）

	邮箱
	joy@micount.cn

	代理合作
	180 1631 3342 · cooper@micount.cn

	深圳办公
	深圳市坪山区龙光玖云著1-1931号

	上海总部
	上海市静安区汶水路480号（鑫森园区）103号

	产品官网
	https://zhubao.zerocod.cn/



花小钱办大事 · 两成预算上系统。先把这条线跑通，再谈扩张。
上海思扬信息科技有限公司 · 算数云科技（深圳）有限公司
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